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Die gewinnbringende Partnerschaft
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Der “Konigsweg” zur optimalen

Courtagezusage flir “poolfreie”
Assekuranz - Experten
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Die gewinnbringende Partnerschaft

Was ist lhnen dauerhaft wichtig ?

* Bestmogliche, eigene Courtagezusagen

* |hr eigener Policeneindruck beim Kunden

* Direkte, eigene Bestandsrechte

* Eigene Courtageanspruche an den Versicherer
* Datenschutz fur die eigenen Kunden
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Die gewinnbringende Partnerschaft

Die ureigenen Vorteile einer Gruppe

Starke gegenlber Verhandlungspartnern
Mehrerlose durch Gesamtleistung aller Partner
Eine spurbare Entlastung bei Verhandlungen
Entkopplung von Mindest-Umsatzvorgaben
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Die gewinnbringende Partnerschaft

Wie soll das ohne “pooling” gehen ?

Stetige Lobbyarbeit fur die Gruppe durch uns
Qualitatsorientierte Mitgliederauswahl

Klare Ansprache von Moglichkeiten & Grenzen
Verlasslichkeit der Aussagen

Ehrliche Darstellung gegentuber Versicherern
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Die gewinnbringende Partnerschaft

lhre Vorteile und Privilegien

* Direkte Courtagezusagen mit allen Rechten

* Freie Auswahl der Tarifpartner nur durch Sie

» Steigerung lhrer Courtagen / Bonifikationen
( Bei PKV — Abschlusscourtagen im Schnitt um 0,9 MB ! )

* Verglnstigte PKV-Vergleichsoftware fur Sie
* |.d.R. keine Anderung der bisherigen Anbindung
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Die gewinnbringende Partnerschaft

Wie kommen wir zusammen ?

* Mehr Informationen unter: www.provmax.de
* Terminvereinbarung unter: 02271 -477 60
* Oder einfach mailen an: ihobusch@curatel.de

Wir freuen uns schon jetzt auf Sie !



